AREAS
5 p t K DE ATUACAO

gestédo empresarial

RESULTADOS

PRETENDIDOS

Marketing

: Financeiro
Comercial

COMO FUNCIONA?

DIAGNOSTICO

E a primeira etapa do nosso trabalho, onde avaliamos
o0 empreendimento, suas necessidades, prioridades e
as metas e objetivos a curto, médio e longo prazos.

Estruturacéao
Societaria

Producéo

Inteligéncia :
Tributaria Compras

Realizamos uma imersao na empresa para conhecer
seus produtos/servicos, bem como a concorréncia
(benchmarking).

Gestao de
Pessoas

Compliance
Motivacéo e alinhamento
da equipe com o

planejamento estratégico

PLANEJAMENTO GESTAO
OTIMIZADA

Com o entendimento das operacgoes,
elaboramos um planejamento estratégico,
focando no aprimoramento continuo de areas
vitais do negdcio, que garantam uma
estruturacao eficiente e sustentavel.

Fortalecimento da cultura
da empresa

Aumento da
Capacitacéo Engajamento dos lucratividade

da equipe colaboradores

-----------------------
___________________

REALIZACAO

Implementado o planejamento proposto, garantimos
a otimizacao das areas de marketing, financeira, de
producao e compras, a eficiéncia tributaria, a
estruturacao societaria e o aprimoramento dos
recursos humanos da empresa.

Aprimoramento : Inteligéncia de —— Crescimento eficiente e
de processos Marketing sustentavel

Verificacdo da
estrutura societaria
DPR (Diagnéstico, Planejamento e Realizacéo) e carga tributaria

Revisdo de custos
e lucratividade




